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**  Japón, modelo que no se puede armar

E
l fantasma de la deflación ha resurgido como una preocupación para la economía estadounidense. Después de estudiar por más de una década este fenómeno en Japón, los economistas se han dado cuenta paulatinamente que, en realidad, no tienen idea de cómo funciona. La deflación se asocia usualmente con caídas de precios, ingresos y activos. Las tasas de interés bajan hasta cero y, por ende, no pueden seguir declinando. El descenso en los precios y los ingresos eleva el costo de la deuda, restándole vitalidad a la economía y ejerciendo más presión a la baja sobre los precios. Una situación que ya es mala, empeora.

   La experiencia de Japón, no obstante, ha sido muy diferente. En lugar de ser profunda, destructiva y concentrada en unos pocos años, como durante la Gran Depresión, la deflación de Japón ha sido ligera y prolongada. Los precios al consumidor nunca han bajado más del 2% en 1 solo año desde 1995. No se sabe cómo funciona la deflación. No se cuenta con una manera de racionalizar una deflación estable a lo largo de varios años.

   El tema es apremiante para la Reserva Federal estadounidense (Fed) y otros bancos centrales en los países desarrollados. Irlanda ya sufre una deflación y España ha coqueteado con ella. La medida preferida de inflación de la Fed avanzó un 1,3% en junio frente a igual mes del 2009, por debajo de la meta informal entre un 1,5 y un 2%. A algunos funcionarios de la entidad les preocupa un descenso de precios en caso de una recaída de la economía.

   En teoría, Japón parecía un candidato para una espiral deflacionaria. La economía ha crecido en forma consistente por debajo de su potencial. El desempleo creció desde un 2,1 a principios de los 90 hasta más de un 5% una década después. La creciente capacidad ociosa de la economía debió haber hecho bajar los precios. Grandes sumas de préstamos morosos en la banca debieron agravar el pago de la deuda, pero no fue así. Teorías académicas como la Curva de Phillips, que explica que cuando el desempleo aumenta, la inflación baja, no funcionan como solían hacerlo.

   Antes de la crisis financiera, la Fed detectó indicios de que esta dinámica podría perder fuerza en EE.UU. con el tiempo, es decir, un alza importante del desempleo no podría generar un shock deflacionario de tal magnitud como en el pasado. La experiencia de Japón reforzó esa postura. Se advierte que esto podría explicar cambios a corto plazo en conductas de desempleo e inflación, pero Japón continúa siendo un rompecabezas porque sus problemas han persistido durante mucho tiempo.

   Otra explicación apunta a la psicología de los consumidores y las empresas, que desempeñaría un papel preponderante en la inflación. Si la gente cree que los precios aumentarán mucho, exigirán salarios más altos y los precios subirán. Si la gente considera que la inflación se mantendrá igual o que bajará, actuará conforme a esa expectativa. Japón puede experimentar una deflación leve y prolongada porque, con el tiempo, eso condicionó las expectativas de los japoneses. Incluso, cuando la economía se recuperó entre el 2002 y el 2007, los precios siguieron cayendo. El gobierno también desempeña un rol. Funcionarios japoneses respondieron a la crisis, pero muchos economistas estadounidenses se quejaron que no recortaron las tasas de interés lo suficientemente rápido en un comienzo. (Inicio)
**  Sudamérica salvó a varias empresas de EE.UU.

S
udamérica ha sido un haz de luz en los resultados del segundo trimestre de las empresas estadounidenses. Mientras las economías de Estados Unidos y Europa luchan para recuperarse y la presencia de las empresas en China por ahora ofrece más potencial que ganancias, una robusta demanda de Brasil, Argentina y otros países sudamericanos ha sacado de apuros a compañías, que, de otra manera, no habrían cumplido con las expectativas.

   Las exportaciones de minerales y materias primas agrícolas, así como el creciente consumo de la clase media, están impulsando un crecimiento del PIB, que, especialmente en Brasil, se asemeja al de China. Además, la inestabilidad política, la hiperinflación y la agobiante deuda soberana, que solían hacer de Sudamérica un mercado riesgoso para las empresas estadounidenses, están, en gran parte, bajo control.

   Pocas empresas estadounidenses comprenden la importancia que tiene la región como el fabricante Whirlpool Corp. Sus marcas Brastemp y Consul dominan el mercado de electrodomésticos de Sudamérica. La empresa afirma que la mitad de todos los hogares brasileños tienen, al menos, un electrodoméstico de Consul. Las ventas de Whirlpool en la región en el segundo trimestre crecieron un 24% frente al mismo período del año anterior, 4 veces mayor que la tasa de crecimiento en Norteamérica, el mayor mercado de la empresa. Los ingresos operativos y el margen operativo de Whirlpool aquí subieron casi el doble que en América del Norte.

   Las tendencias en el sector de la vivienda en Brasil, que representa la mitad de las ventas de Whirlpool en América del Sur, probablemente significarán un viento a favor para una continua demanda de electrodomésticos en el país. La escasez de viviendas en Brasil se estima en 7,2 millones de unidades. En América Latina, los fundamentos económicos subyacentes permanecen sólidos y seguimos viendo un crecimiento anual de alrededor de un 10%. Las políticas gubernamentales y tendencias favorables en la agricultura y la construcción están impulsando las ganancias de otras empresas. Las ventas de maquinaria agrícola de Agco Corp. en Sudamérica aumentaron un 71% en el segundo trimestre, frente a 1 año antes, gracias, en parte, a los créditos estatales de bajo interés para los agricultores. La producción de maquinaria agrícola en Brasil crecería un 50% este año respecto al 2009 en medio de una robusta demanda de materias primas agrícolas.

   Por lo tanto, no es de extrañar que las empresas estén luchando para aumentar su exposición en Brasil. Caterpillar Inc. anunció el mes pasado que construirá una fábrica de retrocargadoras y cargadoras pequeñas en Brasil. Las ventas de maquinaria de Caterpillar en el segundo semestre en América Latina más que se duplicaron frente al mismo período del año pasado, un crecimiento mayor que el de cualquier otro mercado.

   Aún no hay ningún fabricante de camiones occidental que haya ganado dinero en una alianza en China, expresó el presidente de Paccar Inc. Cualquiera de nuestros competidores que estén en Sudamérica parecen ganar una desmesurada porción de sus ingresos netos de esos mercados. Estamos ansiosos por crecer en América del Sur. (Inicio)
**  Empresas se dan un banquete de deuda barata

L
os inversionistas, con los bolsillos llenos, han vuelto a mostrar su predilección por la renta fija y están siendo jugosamente recompensados. La demanda por bonos de empresas ha llevado las tasas de interés, que se mueven en dirección opuesta a los precios, a sus niveles más bajos de los últimos años. Empresas del mundo entero - desde multinacionales de la talla de McDonald's Corp. y el español Banco Santander SA hasta el operador indonesio de telecomunicaciones PT Indosat - han acudido al mercado de bonos para aprovechar la caída en los costos de financiamiento. Los menores gastos apuntalan las ganancias de las empresas, lo que, a su vez, impulsa el crecimiento económico y la contratación de personal.

   Pero, si bien el auge en el mercado de renta fija es producto, en parte, del entusiasmo de los inversionistas, también refleja el escepticismo respecto a las bolsas y la ansiedad generalizada sobre una expansión económica inferior a las previsiones. La mayoría de las compañías se limita a refinanciar su deuda y muchas guardan los recursos adicionales en caso de que tengan que afrontar una nueva crisis o una reducción del crecimiento.

   La emisión de bonos de alto rendimiento en EE.UU. se encamina a batir todos los récord para julio. Hasta el momento, se ha emitido deuda por un valor de US$24 300 millones. Las empresas del mundo, que cuentan con grado de inversión, han emitido más de US$133 000 millones durante julio, el segundo mayor monto para este mes después de julio del 2009. Aunque las empresas estadounidenses representan el grueso de las emisiones de bonos, se trata de un fenómeno global. Las compañías y gobiernos asiáticos, excluyendo a Japón, han recaudado US$45 000 millones en bonos en divisa extranjera este año, una cifra también histórica hasta julio. Un sólido segundo semestre podría llevar al total a los US$100 000 millones por vez primera.

   En lo que va de año, las ventas de bonos corporativos a nivel mundial han alcanzado aproximadamente US$1,4 billones, por detrás del récord de US$2,1 billones durante el mismo período del año pasado. Sin embargo, la crisis de deuda soberana que afectó a Europa causó la suspensión temporal de la mayoría de las emisiones previstas para mayo y parte de junio. Los analistas afirman que un gran número de compañías está optando por mantenerse al margen.

   La avalancha de nueva deuda se produce en medio de una sensación de alivio de que, por el momento, se ha evitado una crisis europea, factor que ha ayudado a impulsar los precios tanto de las acciones como de los bonos. A su vez, las preocupaciones sobre la perspectiva de un menor crecimiento económico estadounidense implican que la Reserva Federal seguirá manteniendo bajas las tasas de interés por un período prolongado, circunstancia que favorece a los tenedores de bonos. Algunos inversionistas, sin embargo, dudan que el mercado de bonos pueda generar esta clase de retornos durante mucho tiempo. (Inicio)
**  Defienden reacción de BP ante el derrame 

T

ony Hayward, el asediado presidente ejecutivo de BP PLC, no siente remordimientos sobre la forma en que el gigante petrolero británico respondió al mayor derrame de crudo en alta mar en la historia de EE.UU. En la primera entrevista concedida después de haber accedido a renunciar a su puesto esta semana, el ejecutivo enfatizó que hizo todo lo posible cuando la plataforma petrolífera de BP explotó y se hundió en el golfo de México, asumiendo la responsabilidad del accidente y desembolsando miles de millones de dólares para contener el derrame y limpiar la costa.

   Al comienzo de la crisis hace 3 meses, Hayward fue duramente criticado por decir que BP podía contener el derrame y prevenir un desastre ecológico. Eso, más otra serie de tropiezos e intentos fallidos por frenar el derrame, lo convirtieron en un símbolo tóxico en EE.UU.

   Sobre el gobierno del presidente de EE.UU. Barack Obama, Hayward expresó que le recrimina la avalancha diaria de críticas a la que lo sometió. El ejecutivo dejó claro que deseaba continuar al mando, pero que decidió que eso perjudicaría a BP en momentos en que la petrolera todavía lucha por cerrar el derrame de forma permanente, limpiar la costa del golfo de México y restaurar su reputación. A principios de la semana, la firma anunció que Hayward dejaría el cargo el primero de octubre.

   En EE.UU., el camino de regreso será largo, pero creo que será alcanzable cuando toda la verdad del accidente finalmente salga a la luz y el golfo de México se haya recuperado. BP podrá recuperarse más rápido en EE.UU. sin Tony Hayward como su presidente ejecutivo. La reacción a sus comentarios fue de escepticismo por parte de los detractores de BP. El presidente ejecutivo fue blanco de una ola de críticas en EE.UU., especialmente durante una audiencia de 1 día entero en el Congreso.

   Hayward debería preocuparse menos por su vindicación y más por lo que hará BP para ayudar a las familias y empresas víctimas del derrame en el golfo. Serán necesarios años de permanente compromiso para restaurar el golfo antes de que BP vuelva a tener legitimidad para emprender un intento de revisionismo histórico.

    La reputación del presidente saliente parece estar en mejor forma en el Reino Unido. Tras su dramática caída en desgracia, el ejecutivo fue recibido el 28/07/10 con una ovación de pie durante la primera de una serie de reuniones con empleados en la sede de la compañía.

   Los índices de popularidad de BP han ido subiendo poco a poco desde que dejó de verterse petróleo en el golfo de México en las últimas semanas. Una señal de esperanza: BP sigue por encima de Goldman Sachs Group Inc., el banco de inversión que para algunos ha pasado a simbolizar los excesos de Wall Street.

   El desastre le ha costado a Hayward no solo el cargo (pasó 30 años en la compañía), sino posiblemente también cualquier otro puesto ejecutivo en la industria petrolera. A sus 53 años, indicó que no se ha planteado demasiado qué hacer en el futuro, más allá de colaborar en la transición a su sustituto, Robert Dudley. Tras salir de BP, pasará a ocupar un puesto en la junta directiva con pocas responsabilidades directas en la filial rusa de BP, TNK-BP.

   Una de las ventajas de renunciar después de 3 meses de acoso constante por parte de las cámaras que siguen cada uno de sus movimientos, es que Hayward podrá salir de la atención pública. Aquí se ha convertido en una especie de celebridad y muchos británicos creen que ha sido injustamente castigado por el gobierno y los medios de EE.UU.

   BP, sin embargo, tiene un largo camino por delante. Su capitalización de mercado ha caído abruptamente y su futuro en el negocio de perforación en aguas profundas en EE.UU. está en entredicho y la empresa podría tener que pagar miles de millones de dólares en indemnizaciones relacionadas con el derrame. (Inicio)
**  Tarjetas de crédito: anti Robin Hood de las finanzas
L

as tarjetas de crédito parecen ser el anti Robin Hood del mundo financiero. Un nuevo estudio del banco de la Reserva Federal de Boston asegura que los cobros a los comerciantes y los programas de recompensas ofrecidos por muchos emisores de tarjetas de crédito esencialmente toman dinero de aquellos que tienen menos y se lo dan a aquellos que tienen más. Este desequilibrio tendría que ser remediado a través de la intervención del gobierno, aseguran los autores Scott Schuh, Oz Shy y Joana Stavins. El libro fue publicado como parte de los Estudios de Discusión de Políticas Públicas del banco el 26/07/10.

   Este estudio se presenta en medio de grandes cambios para la industria financiera, en momentos en que los reguladores bancarios buscan implementar la reciente reforma, parte de la cual está dirigida a proteger a los consumidores de las prácticas crediticias injustas. El análisis plantea que, como promedio, los hogares que usan efectivo para sus compras le dan US$151 a aquellos hogares que usan tarjetas de crédito. Mientras tanto, los hogares que usan tarjetas obtienen US$1 482 al año de aquellos que pagan en efectivo. El estudio llama a esto una "transferencia regresiva" de la riqueza. En el núcleo del asunto se encuentra una falta de conocimiento de la situación.

   El consumidor típico generalmente no está consciente de las ramificaciones de pagar por bienes y servicios con tarjeta de crédito y tampoco de cómo los cargos, que los comerciantes pagan por ofrecer el pago con tarjeta de crédito, afecta cómo se fijan los precios para todos. A pesar de que este sistema ofrece flexibilidad y opciones para los usuarios de tarjetas, simplemente eleva los precios para aquellos que pagan con efectivo. Aunque el porcentaje de hogares que usa tarjetas de crédito se ha mantenido estable en cerca del 75%, el consumo total a través de tarjetas ha subido del 9 al 15% a lo largo de las 2 últimas décadas, incrementando los cargos a los comerciantes. La distorsión de los precios, debido a los cargos a los comerciantes, se ve exacerbada por los programas de recompensa que usualmente solo están disponibles para aquellos que gastan más con sus tarjetas de crédito.

   El análisis de la Fed de Boston considera que su principal contribución al estudio del impacto de las tarjetas de crédito fue la habilidad de los investigadores para separar los costos sobre la base de los ingresos de los hogares, alcanzando, incluso, a derivar qué tanta riqueza se transfiere entre los diferentes grupos. El informe también asegura que los emisores de tarjeta de crédito no están buscando sacar a aquellos que no estén usando sus servicios.

No alegamos o implicamos que los bancos o las compañías de tarjetas de crédito hayan diseñado u operado intencionalmente el mercado de tarjetas de crédito para que produzca una transferencia regresiva de hogares de bajos ingresos a hogares de altos ingresos.

   Dicho eso, el informe asegura que hay espacio para que los diseñadores de políticas actúen. La inequidad de ingresos podría ameritar una intervención en el mercado de tarjetas de crédito, especialmente a la luz de los nuevos poderes de la Fed para regular los cargos de las tarjetas débito, como parte de la reforma regulatoria. Los autores agregan que los reguladores podrían exigir una mayor franqueza sobre los cargos a los comerciantes o se les podría permitir a los comerciantes ajustar los precios dependiendo si se paga con efectivo o tarjeta. La mayoría de las tarjetas de crédito prohíbe tal tipo de ajuste. Los investigadores también plantearon que las políticas impositivas podrían ayudar a compensar los desequilibrios para los hogares de menores recursos. (Inicio)
**  Breves

*
Citigroup Inc. pagará US$75 millones para resolver acusaciones de que no divulgó a los inversionistas en el 2007 una exposición de cerca de US$40 000 millones a activos subprime o de mayor riesgo, anunció el 29/07/10 la Comisión de Bolsa y Valores de EE.UU. (SEC). Además afirma que Citigroup emitió reiteradamente afirmaciones engañosas en anuncios de ganancias y documentos públicos sobre la magnitud de sus tenencias de activos respaldados por valores subprime. Entre julio y mediados de octubre del 2007 Citigroup indicó que su exposición subprime en su división de banca de inversión fue de US$13 000 millones o menos, cuando de hecho era de más de US$50 000 millones.

*
La tasa de inflación interanual de la Zona euro subió 3 décimas en julio hasta el 1,7%, según el cálculo preliminar difundido hoy por Eurostat, la oficina estadística europea. La tasa de inflación de julio es la más elevada desde noviembre del 2008, cuando se situó en el 2,1%, después de haber registrado mínimos históricos en el 2009. Eurostat publicará los datos completos de inflación del mes de julio el próximo 16/08/10, tanto de la Eurozona como el conjunto de la Unión Europea.

*
Telefónica, de España, anunció una ganancia de US$2 750 millones en el segundo trimestre, un alza del 16% respecto al mismo lapso del año pasado. Un aumento en los ingresos en América Latina compensó la debilidad en el mercado español. Esta semana, la compañía pagó €7 500 millones (US$9 808 millones) para ampliar su participación en la operadora brasileña de celular Vivo.

*
Santander fue golpeado por la crisis económica de España y anunció un declive del 8% en su ganancia del segundo trimestre, en comparación con igual período del 2009, hasta US$2 900 millones. La caída no fue peor solo porque las divisiones del banco español en Brasil y el Reino Unido registraron un buen desempeño.

*
Volkswagen reportó una ganancia de US$1 600 millones en el segundo trimestre, un resultado 4 veces superior al registrado hace 1 año. Una fuerte demanda en China ayudó a que los ingresos de la automotriz alemana ascendieran un 21,9%. Sin embargo, la empresa advirtió que no espera un crecimiento similar para el actual semestre.

*
BASF, gigante químico alemán, anunció que su ganancia del segundo trimestre más que triplicó la del mismo lapso del 2009, alcanzando US$1 500 millones. Sus ingresos, que ya solían ser los más altos de la industria, subieron un 30%, pero los recortes de costos han sido el principal motor del aumento en las ganancias.

*
El grupo Reliance, de la India, está en negociaciones con la estadounidense Universal Studios para construir un parque temático y resort en la India valorado en US$1 500 millones.

*
Shell anunció que, con la ayuda de una alta producción de petróleo y gas, además de recortes de costos, logró aumentar en un 15% su ganancia del segundo trimestre, respecto a igual período del año pasado, hasta US$4 390 millones.

*
Exxon terminó el segundo trimestre con un alza del 91% en su ganancia gracias a un aumento en los precios y el desempeño de sus refinerías. La petrolera estadounidense reportó una ganancia de US$7 560 millones.

*
Intel obtuvo una decisión favorable en una demanda en su contra, en la que era acusada de perjudicar a los compradores de computadoras con sus descuentos en el mercado de chips. Un experto recomendó al tribunal que rechazara la acción judicial porque no halló indicios de que los consumidores hayan sido afectados.

*
Chile volvió al mercado internacional de capital después de 6 años con el lanzamiento este miércoles de un bono global en 2 partes: US$1 000 millones en bonos a 10 años denominados en dólares a 90 puntos bases sobre títulos comparables del Tesoro de EE.UU. y US$520 millones en bonos a 10 años en pesos al 5,5%.

*
Los bancos e instituciones financieras de Chile obtuvieron en conjunto una ganancia neta consolidada de US$1 610 millones en el primer semestre, un 57% más que hace 1 año, informó la autoridad del sector, la SBIF.

*
Argentina y Uruguay llegaron a un acuerdo para crear un programa conjunto de monitoreo ambiental a lo largo del río Uruguay, que separa a ambos países. El pacto pone fin a una polémica de 7 años sobre el impacto medioambiental de una planta de la papelera finlandesa UPM en la ribera uruguaya del río.

*
Las temperaturas globales durante la primera mitad del año fueron las más cálidas desde que se comenzó a llevar un registro hace más de 1 siglo. De acuerdo con una compilación de estudios publicados por la Oficina Meteorológica Británica -conocida popularmente como la Met- los datos indican que las temperaturas a largo plazo están aumentando. Los informes fueron elaborados tras analizar 11 indicadores climáticos diferentes, entre los que se incluyen la temperatura del aire sobre la tierra y los océanos, el aumento del nivel de los mares, la humedad y el derretimiento de los glaciares. Los científicos afirmaron que la década pasada fue la más cálida de la historia y la Met señala que el 2010 va camino de ser el primero o el segundo año más cálido.
*
Una comisión de Naciones Unidas votó que se retirara a las Islas Galápagos de la lista de lugares Patrimonio de la Humanidad en peligro por amenazas o abusos ambientales. El Comité de Patrimonio de la Humanidad de la Unesco - reunido en Brasilia, capital de Brasil, hasta el 03/08/10 - destacó los progresos llevados a cabo por el gobierno ecuatoriano a la hora de disminuir las amenazas sobre las islas. Esta resolución se adoptó a la luz de un informe realizado en mayo por un grupo de expertos de la Unesco. Las Galápagos se encontraban en la "lista roja" de lugares amenzados desde el 2007 debido a los riesgos que supone el aumento de la población, el turismo y la pesca excesiva. Las Galápagos –un archipiélago de islas volcánicas en el Océano Pacífico que alberga especies únicas de aves y otros animales- inspiraron a Charles Darwin para desarrollar su teoría de la evolución y fueron declaradas Patrimonio de la Humanidad por la Unesco en 1978.
*
Los perros imitan de forma automática los movimientos corporales de sus dueños. En los humanos, afirman los científicos, esta imitación es una parte crucial del aprendizaje social, es decir, la gente de forma inconsciente copia los gestos de los individuos que la rodean. Por ejemplo, un bostezo o una persona mirando al cielo, automáticamente provocará que los demás bostecen o miren al cielo. Este fenómeno conocido como "imitación automática" es evidente en muchos otros animales. Según el estudio publicado en Proceedings of the Royal Society B (Actas de la Sociedad Real B), el hallazgo ofrece información sobre cómo evolucionó este tipo de aprendizaje. La investigación también revela que la forma, en que la gente interactúa y juega con sus perros, establece la base para esta capacidad de imitación. Esta evidencia apoya la teoría de aprendizaje que sugiere que el sistema de "neuronas de espejo" y la capacidad de imitación se forjan cuando el animal aprende y se desarrolla y no es un proceso innato. (Inicio)
**  Misceláneas

--España crea empleo por primera vez desde junio del 2008.
--El euríbor cierra julio en el 1,373% y abarata €30 como media al año las 
  hipotecas. 

--La banca aprovecha la calma del mercado para vender deuda.
--El FMI alerta  que la banca de EE.UU. aún es vulnerable. 

--Apple, Microsoft y Coca-Cola, las marcas más valiosas del mundo.
--El Ibex apuesta por el rojo en otra sesión de resultados.

--El diferencial de las deudas española y alemana sube hasta 154 puntos básicos en la apertura.
--Disney vende Miramax Films a un grupo de inversores privados. 

--Airbus aumentará la producción de aviones de la familia A320. 

--El Nikkei cae pese a los buenos resultados empresariales. 

--El euro baja ligeramente hasta los US$1,3076 en la apertura. 

--El barril de Brent abre a la baja y se sitúa en US$77,35. (Inicio)
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**  Bolsas de Asia

                 Comportamiento de las principales bolsas de valores
(al cierre, en puntos y %)
	Plaza
	26/07/10
	27/07/10
	28/07/10
	29/07/10
	  30/07/10
	V.S.

	Japón
	
	
	
	
	
	

	Nikkei
	ND
	9496.9
	9753.3
	9696.0
	9537.3
	106.3

	%(*)
	
	0.70
	2.70
	-0.59
	-1.64
	1.13

	%(**)
	
	-9.95
	-7.52
	-8.06
	-9.57
	

	 Hong Kong
	
	
	
	
	
	

	Hang Seng
	ND
	20938.4
	21091.2
	21093.8
	21029.8
	214.5

	%(*)
	
	0.76
	0.57
	0.01
	-0.30
	1.03

	%(**)
	
	-4.11
	-3.57
	-3.56
	-3.85
	

	China
	
	
	
	
	
	

	Shanghai B
	ND
	232.4
	236.8
	237.6
	237.6
	6.4

	%(*)
	
	0.52
	1.89
	0.34
	0.00
	2.77

	%(**)
	
	-7.92
	-6.18
	-5.86
	-5.86
	

	Singapur
	
	
	
	
	
	

	Straits Times
	ND
	2979.4
	2985.4
	2997.7
	2987.7
	14.2

	%(*)
	
	0.20
	0.20
	0.41
	-0.33
	0.48

	%(**)
	
	2.82
	3.03
	3.45
	3.11
	

	Malasia
	
	
	
	
	
	

	KLSE
	ND
	1352.2
	1355.2
	1358.4
	1360.9
	15.2

	%(*)
	
	0.48
	0.22
	0.24
	0.18
	1.13

	%(**)
	
	6.24
	6.47
	6.73
	6.92
	

	Filipinas
	
	
	
	
	
	

	Manila
	ND
	3436.6
	3451.9
	3429.4
	3427.0
	10.9

	%(*)
	
	0.60
	0.45
	-0.65
	-0.07
	0.32

	%(**)
	
	12.58
	13.08
	12.34
	12.26
	

	Tailandia
	
	
	
	
	
	

	SET
	ND
	853.7
	853.8
	854.6
	855.8
	15.6

	%(*)
	
	1.61
	0.01
	0.09
	0.14
	1.86

	%(**)
	
	16.23
	16.24
	16.35
	16.51
	

	Corea del Sur
	
	
	
	
	
	

	Kospi Index
	ND
	1768.3
	1773.5
	1770.9
	1759.3
	1.2

	%(*)
	
	0.58
	0.29
	-0.15
	-0.66
	0.07

	%(**)
	
	5.08
	5.39
	5.24
	4.55
	

	Indonesia
	
	
	
	
	
	

	Jakarta comp.
	ND
	3041.7
	3057.5
	3096.8
	3069.3
	27.3

	%(*)
	
	-0.01
	0.52
	1.29
	-0.89
	0.90

	%(**)
	
	20.02
	20.64
	22.19
	21.11
	


Fuente:  Bloomberg
(*) Con relación al día anterior.  (**)  Con relación  al  01/01/2010   (Inicio) 
**  Bolsas de Europa y América
Comportamiento de las principales bolsas de valores

(al cierre, en puntos y %)
	Plaza
	26/07/10
	27/07/10
	28/07/10
	29/07/10
	  30/07/10
	V.S.

	New York
	
	
	
	
	
	

	Dow Jones Ind.
	ND
	10537.7
	10497.9
	10467.2
	10450.7
	

	%(*)
	
	1.08
	-0.38
	-0.29
	-0.16
	

	%(**)
	
	1.05
	0.67
	0.37
	
	

	New York 
	
	
	
	
	
	

	Nasdaq comp....
	ND
	2288.3
	2264.6
	2251.7
	2246.3
	

	%(*)
	
	0.83
	-1.04
	-0.57
	-0.24
	

	%(**)
	
	0.84
	-0.20
	-0.77
	
	

	Frankfurt
	
	
	
	
	
	

	DAX
	ND
	6207.3
	6178.9
	6134.7
	6129.5
	

	%(*)
	
	0.66
	-0.46
	-0.72
	-0.08
	

	%(**)
	
	4.19
	3.72
	2.98
	
	

	Londres
	
	
	
	
	
	

	FT100
	ND
	5365.6
	5319.7
	5314.0
	5292.6
	

	%(*)
	
	1.00
	-0.86
	-0.11
	-0.40
	

	%(**)
	
	-0.87
	-1.72
	-1.83
	
	

	París
	
	
	
	
	
	

	CAC-40
	ND
	3666.4
	3670.4
	3651.9
	3646.5
	

	%(*)
	
	1.64
	0.11
	-0.50
	-0.15
	

	%(**)
	
	-6.85
	-6.76
	-7.23
	
	

	España
	
	
	
	
	
	

	Ibex-35
	ND
	10645.0
	10643.9
	10659.5
	10540.9
	

	% (*)
	
	2.47
	-0.01
	0.15
	-1.11
	

	%(**)
	
	-10.85
	-10.86
	-10.72
	
	

	Brasil
	
	
	
	
	
	

	Bovespa
	ND
	66674.4
	66808.3
	66953.8
	67266.1
	

	%(*)
	
	0.53
	0.20
	0.22
	0.47
	

	%(**)
	
	-2.79
	-2.60
	-2.38
	
	

	Argentina
	
	
	
	
	
	

	Merval
	ND
	2387.3
	2374.2
	2405.5
	2398.2
	

	%(*)
	
	0.51
	-0.55
	1.32
	-0.30
	

	%(**)
	
	2.87
	2.31
	3.65
	
	

	México
	
	
	
	
	
	

	IPC
	ND
	32695.3
	32665.6
	32463.7
	32356.8
	

	%(*)
	
	-0.34
	-0.09
	-0.62
	-0.33
	

	%(**)
	
	1.79
	1.70
	1.07
	
	


Fuente:  Bloomberg
(*) Con relación al día anterior.   (**)  Con relación al  01/01/2010
Nota: día  30 a las 10:30 horas (15:30 GMT) (Inicio) 
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