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Bernanke no baraja la posibilidad de una recesión en EEUU 

 El presidente de la Reserva Federal estadounidense, Ben [image: image4.jpg]


Bernanke, aseguró hoy (17/01/2008) que no baraja la posibilidad de una recesión en EEUU y se mostró partidario de un paquete de medidas fiscales de "estímulo" para apoyar las decisiones tomadas en materia de política monetaria con el fin de recuperar la economía. 

En su discurso ante el Congreso estadounidense, Bernanke se mostró de acuerdo con los analistas en que una acción fiscal podría ser "provechosa". 

"Un estímulo fiscal y monetario conjunto podría proporcionar a la economía un apoyo más amplio que las acciones en materia de política monetaria por sí solas", esgrimió Bernanke.

Eso sí, estos "estímulos fiscales" tendrían que ser bien diseñados y puestos en práctica de manera eficiente. Concretamente, Bernanke habló de instrumentos "rápidos", de carácter temporal, y "eficaces" ya que "podrían ser contraproducentes si provocaran demasiados gastos", agregó.

Sobre la economía estadounidense, el presidente de la Fed reiteró que la institución no baraja una recesión, "sino una ralentización del crecimiento", aunque reconoció la existencia de una serie de riesgos sobre el crecimiento, como el aumento de las presiones inflacionistas y la contracción del mercado de la vivienda.

Para 2008, Bernanke anticipó que Estados Unidos seguirá creciendo, aunque por debajo de los niveles de 2007, y se mostró optimista al afirmar que la crisis del mercado de la vivienda "debería moderarse" a lo largo de este año".

De las palabras de Bernanke se deduce la intención de la Fed de seguir bajando los tipos de interés. Concretamente, en las últimas tres reuniones la institución ha recortado el precio del dinero en un punto, hasta el 4,25%. 
Fuente: Europa Press
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La entidad bancaria más grande de Japón, Mitsubishi UFJ Financial, provisionará 50.000 millones de yenes (318 millones de euros) como máximo debido a las inversiones realizadas en el sector 'subprime' durante 2007, según se hace eco la prensa británica, que cita fuentes del banco. Esta cifra, aunque moderada en comparación con los números rojos de otros grandes bancos, es superior a la anunciada por la entidad en su informe semestral, cuando cifró las pérdidas por la crisis en 4.000 millones de yenes (25 millones de euros).

Fuente: http://www.cincodias.com
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En esta ocasión, la recesión en EE.UU. sería más profunda que en 1991 y 2001

Estados Unidos sólo ha padecido dos recesiones en los últimos 25 años y ambas fueron cortas y leves. Hay buenas razones para temer que la recesión que se avecina, si es que llega, pueda ser peor.

El sector inmobiliario está en medio de su peor bajón desde los años 70. Eso ha provocado el desplome del mercado hipotecario y Las firmas financieras, que tratan de contener sus pérdidas, han dificultado la entrega de créditos, incluso a los prestatarios poco riesgosos.

La combinación de fuertes cargas de deuda, los altos precios de la energía y los alimentos y un mercado laboral que se debilita ha llevado a que los hogares estadounidenses se ajusten el cinturón. El gasto de los consumidores, que durante mucho tiempo ha sido un motor de la economía, se está tambaleando.

Este escenario presagia algo más grave que la recesión de 2001, que sólo duró ocho meses, afirma el economista de Merrill Lynch David Rosenberg. Durante ese bajón el Producto Interno Bruto declinó un suave 0,4%, pero el gasto de los consumidores no se contrajo durante ningún trimestre, sólo se desaceleró.

La recesión de ocho meses que terminó a comienzos de 1991 podría ser una mejor guía. La economía se vio afectada por un bajón en el mercado inmobiliario y problemas de crédito. Entre su punto más alto y más bajo el PIB se contrajo 1,3% y el gasto de los consumidores decayó.

La crisis inmobiliaria actual es peor, afirma Rosenberg, y la consiguiente crisis financiera es mucho más severa que la de inicios de los años 90.

Los economistas Carmen Reinhart, de la Universidad de Maryland, y Kenneth Rogoff, de la Universidad de Harvard, concuerdan con este diagnóstico. Afirman que la actual crisis parece encaminada a ser al menos tan severa como los cinco mayores descalabros financieros que han afectado el mundo industrializado desde fines de la Segunda Guerra Mundial.

En un reciente artículo, ambos economistas sostienen que, si las experiencias pasadas sirven de guía, entonces la economía estadounidense está en problemas. "Si Estados Unidos no experimenta una desaceleración significativa y prolongada de su crecimiento, (el país) bien podrá considerarse con mucha suerte o incluso aún más 'especial' de lo que sugieren las teorías más optimistas", dice el documento.

El problema de no saber

Una razón por la que las grandes crisis causan tanto daño es que las instituciones financieras tienen dificultades para manejar y proyectar sus pérdidas, lo que las vuelve reacias a prestar dinero. La semana pasada, Citigroup Inc. y Merrill Lynch & Co. reportaron miles de millones de dólares en pérdidas, las que se suman a las multimillonarias pérdidas registradas en el segundo semestre de 2007. Citigroup dijo que está aplicando estándares más estrictos para sus tarjetas de crédito.

"Una parte del problema es el no saber", dice Carmen Reinhart. "Mientras más tiempo pase sin saber cuáles serán las pérdidas, más tiempo demorará encontrar una resolución". Japón fue el ejemplo más extremo, dice, ya que la incapacidad del país de juzgar de manera apropiada las pérdidas del colapso bursátil e inmobiliario de inicios de los 90 llevó a "una década perdida" en cuanto a crecimiento económico.
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Una diferencia crucial entre EE.UU. y Japón es que la Reserva Federal está recortando las tasas de interés y parece dispuesta a realizar reducciones aún más profundas.

El Banco de Japón, en cambio, continuaba elevando las tasas un año después del estallido de la burbuja. Además, tanto el Congreso como la Casa Blanca han prometido un paquete de estímulo fiscal, mientras que el presidente de la Fed, Ben Bernanke, ha presionado a favor de un plan que ayudaría a impulsar el gasto este año.

Las empresas, al menos las que no pertenecen a la industria bancaria o de bienes raíces, también podrían contribuir a aliviar una recesión. Sus finanzas están mucho mejor ahora que en 2001 y aún disponen de un amplio acceso al crédito. Luego de apuntalar sus balances generales tras la crisis de 2001, las compañías estadounidenses fueron más lentas en contratar a nuevos empleados. Esto significa que no podrán realizar profundos recortes de puestos de trabajo, afirma el economista de Goldman Sachs Jan Hatzius.

Una víctima: el consumidor

Robert Gordon, economista de la Universidad Northwestern, en Illinois, y miembro de la Agencia de Investigación Económica (el órgano que suele determinar cuándo comienzan las recesiones, aunque normalmente mucho después de los hechos), tiene la esperanza de que el crecimiento internacional refuerce la economía estadounidense. Destaca que las exportaciones estadounidenses —que han crecido con rapidez y que representan una participación del PIB que es el doble a la de la construcción de viviendas— continuarán a un paso fuerte, aliviando el impacto del declive inmobiliario.

Aun así, piensa que se avecina una recesión y que los desafíos que enfrentarán los consumidores serán más severos que en las dos recesiones previas. Además de los problemas en el mercado de las viviendas e hipotecas, los mayores costos de los alimentos y la energía afectarán el presupuesto de los hogares.

"Si bien la energía ya no es una parte tan importante del presupuesto de los consumidores como lo fue en los años 70, y tampoco los alimentos, el apretón afectará el consumo de todo lo demás", afirma. "Creo que veremos una constante presión sobre las ventas minoristas ajustadas a la inflación".

Fuente: The Wall Street Journal
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El valor en Bolsa de JPMorgan superó la semana pasada, por primera vez, al de su compatriota Citigroup, con lo que esta firma se coloca como segundo mayor banco de Estados Unidos. El menor impacto de lo esperado de la crisis de las hipotecas de alto riesgo (subprime, en inglés) en JPMorgan, ha hecho que sus acciones se vean menos dañadas que las de su rival.

El banco que comenzó 2007 como la mayor entidad financiera del mundo, Citigroup, ha visto cómo era rebasado tanto por Bank of America, como por JPMorgan, después de que su capitalización descendiera un 50% a lo largo del ejercicio. La semana pasada rondaba los 120.000 millones de dólares, mientras que la de JPMorgan superaba los 133.000 millones. Citi, dirigido ahora por el indio Vikram Pandit, anunció a comienzos de la semana pasada unas pérdidas en el cuarto trimestre del año de 10.000 millones de dólares.

JPMorgan presentará resultados anuales el próximo 22 de enero pero, hasta ahora, tan sólo ha tenido que dotar 1.400 millones de dólares por la depreciación de activos crediticios subprime. Mientras, Citigroup se ha visto obligado a provisionar 19.900 millones de dólares por este mismo motivo.

No obstante, Citigroup sigue siendo el banco neoyorquino con mayores activos, con 2,18 billones de dólares, frente a los 1,56 billones de JPMorgan.

Fuente: Cinco Días
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Un incremento en la demanda de cocaína en Europa y la fortaleza de la moneda del continente se han combinado para alimentar una próspera industria: el lavado de euros.

Con el euro cotizándose a cerca de US$1,50 y un aumento en el consumo de cocaína en países como España e Italia, Europa se ha convertido para los carteles de la droga latinoamericanos en un lugar mucho más lucrativo para hacer negocios que en años anteriores.

Para ocultar el origen de los fondos y eludir el escrutinio de los gobiernos, los carteles están usando un complejo sistema para lavar sus ganancias.

A finales de marzo, las autoridades estadounidenses arrestaron en el Aeropuerto Internacional de Los Ángeles a un hombre proveniente de Santiago de Chile, que llevaba una maleta de lona. Dentro de la maleta se encontraron más de US$1,9 millones en euros, principalmente en paquetes de billetes de 500 y 200 euros.

Las autoridades estadounidenses y chilenas creen que el hombre representaba el final de un sendero de lavado de dinero que comenzó en Europa. A lo largo de cuatro años y medio, él y sus socios viajaron casi 280 veces a EE.UU. desde Latinoamérica, ingresando abiertamente más de US$244 millones de euros al país, de acuerdo con documentos presentados por las autoridades en una corte estadounidense.

Durante un discurso que dio en mayo en Madrid, como parte de la Conferencia Internacional de Lucha contra las Drogas, Karen Tandy, la entonces directora de la Drug Enforcement Administration (DEA), habló sobre el origen de los euros declarados por la gente que entraba a EE.UU. "Nueve de cada diez viajeros que llevaban los 1.700 millones de euros que entraron a EE.UU. durante 2005 no provenían de Europa", dijo. "Venían de Latinoamérica".

Los fajos de euros que cargaban mensajeros como el que fue arrestado en Los Ángeles, son usualmente las ganancias de envíos de cocaína a Europa que a menudo se mueven vía África, dicen las autoridades.

Algunos narco-euros son lavados directamente en Europa. Pero los funcionarios dicen que el grueso de las ganancias se envía de vuelta a Sudamérica y finalmente termina en EE.UU.

"Este es aún un negocio de efectivo", dice Donald Semesky, director de investigaciones de crímenes financieros de la DEA.

El primer paso es convertir los pequeños billetes acumulados en miles de ventas callejeras en billetes de 500 euros, los cuales son fáciles de transportar. Obtener grandes cantidades de estos llamativos billetes no es sencillo. Por eso, los traficantes recurren a bandas criminales especializadas (cuyos miembros están a menudo involucrados en negocios de banca y bienes raíces), explica José Manuel Álvarez Luna, director de la división de lavado de dinero de la unidad de crímenes económicos y fiscales de la policía española.

España es el centro de estos intercambios. Un funcionario bancario español de alto nivel dice que en España circula una porción desproporcionada de los billetes de 500 euros disponibles en la eurozona, conocidos como Bin Ladens por su escasez.

El propósito del lavado de dinero es ocultar el origen de las ganancias obtenidas ilegalmente para que los fondos parezcan legítimos. En la mayoría de los casos, esta práctica también ayuda a los criminales a escapar del seguimiento de los recolectores de impuestos y de las autoridades, incrementando así el valor de sus ingresos ilícitos.

Especialmente desde los ataques del 11 de septiembre, el fortalecimiento de las medidas antilavado han forzado a los carteles a buscar rutas más indirectas para hacer circular sus fondos alrededor del mundo.

Los carteles no llevan sus narco-euros a EE.UU. directamente. En su lugar, suelen vender sus euros en el mercado negro de divisas de Sudamérica o a casas de cambio, las cuales tienen una coartada natural para mover grandes cantidades de efectivo.

Sin embargo, en Sudamérica hay pocos compradores legítimos para las grandes cantidades de euros que obtienen las casas, directa o indirectamente, de los traficantes. Así que las casas de cambio envían la mayoría de narco-euros, a veces a través de intermediarios, por una cadena de casas de cambio en países como Colombia, Perú, Brasil y Chile, dice Semesky de la DEA.

A menudo, los narcotraficantes cambian sus euros por pesos colombianos, por lo que los euros que entran a EE.UU. dejan de ser de los carteles para pasar a ser de las casas de cambio. En otros casos, cuenta Semesky, los traficantes les pagan a las casas para que muevan los fondos a una de sus cuentas en EE.UU. Normalmente, no piensan en retirar los fondos, sino que los usan para pagar diferentes deudas. Esto se logra al enviar los fondos por remesa a la persona a la que el traficante debe dinero.

Estas maniobras ilícitas han sido avivadas por la creciente demanda de cocaína en Europa. España ahora tienen un porcentaje de su población mayor (3%) que usa la droga que EE.UU. (2,3%), que solía ser el mayor consumidor per cápita, según cifras de Naciones Unidas. En la primera mitad de 2007, un kilo de cocaína se vendía en Madrid por 33.000 euros, o cerca de US$43.900 en esa época, más del triple de los US$12.500 a US$14.600 que costaba en Los Ángeles o los US$13.000 a US$26.000 por los que se conseguía en Nueva York, según la policía española y la DEA.

El consumo de la droga también se ha disparado en buena parte de Europa Occidental, según un informe publicado este año por la Oficina de las Naciones Unidas contra la Droga y el Delito.

Las autoridades sospechan que el auge del negocio de la cocaína en Europa proveyó los euros que se encontraron en la maleta de Mauricio Mazza Alaluf, el hombre arrestado en Los Ángeles en marzo. Junto con un primo, Luis Mazza Olmos, dirigía una casa de cambio en el centro de Santiago, según las autoridades estadounidenses y chilenas.

La investigación contra los Mazza comenzó en agosto de 2004, dice Christian Caamaño, un detective de la Policía de Investigaciones de Chile. Lo que los colocó sobre la pista fue un pasajero peruano procedente de Colombia que llegó al aeropuerto de Santiago cargado con una mochila con 600.000 euros en billetes de 500 euros, según Caamaño. Alarmadas, las autoridades chilenas comenzaron a monitorear a mensajeros como él y se dieron cuenta de que llevaban sus maletas llenas de euros a la casa de cambios de los Mazza.

Luego, la rutina evolucionó. Un mensajero desde Colombia, que supuestamente cargaba las ganancias obtenidas en Europa, llevaba el dinero mediante un servicio de vehículos blindados al aeropuerto de Santiago. Contaba el dinero en un camión estacionado y se lo entregaba a los Mazza o a uno de sus socios, relata Hernán Peñafiel, el fiscal principal en el caso paralelo que se entabló en Chile contra los Mazza. Entonces, uno de ellos o sus socios abordarían un vuelo a EE.UU. con el dinero, dice Peñafiel.

Una vez llegaban a suelo estadounidense, dicen las autoridades, los Mazza movían sus euros con un desparpajo asombroso. Su táctica principal consistía en rellenar cumplidamente los documentos de aduana y de las instituciones financieras, usando nombres reales de sus negocios y su familia, según las autoridades y documentos legales del caso estadounidense.

Después de que los Mazza o sus socios pasaban la aduana en Los Ángeles, transferían su efectivo a Associated Foreign Exchange Banknotes, Inc., una firma de intercambio de divisas californiana. A continuación, AFEX Banknotes convertía los euros en dólares y los transfería a cuentas bancarias en EE.UU, que los Mazza habían abierto, según las autoridades y dos empleados de AFEX Banknotes.

Los Mazza comenzaron a mover grandes sumas de dinero a través de estas cuentas, según documentos del caso, a menudo después de recibir instrucciones por fax, interceptadas por las autoridades chilenas, de gente o negocios que las autoridades creen que están relacionados con narcotraficantes colombianos.

Andrew Scherer, el encargado de cumplimiento y supervisión de AFEX Banknotes, dice que su compañía está "avergonzada" por la posibilidad de que haya facilitado la actividad ilegal, pero añadió que tiene unas fuertes políticas de antilavado de dinero y que ha tomados "medidas significativas" para mejorar estas medidas como consecuencia del caso Mazza. Pero no quiso ofrecer detalles más específicos, argumentando razones de seguridad
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Cuando Mazza-Alaluf aterrizó en Los Ángeles el 31 de marzo, no intentó esconder su dinero. Como él y sus socios habían hecho cientos de veces antes, llenó la declaración tradicional de divisas, necesaria cuando un pasajero que entra a EE.UU. lleva más de US$10.000 en divisas o instrumentos monetarios. Pero esta vez fue arrestado inmediatamente. Este hombre de 54 años sigue alegando su inocencia.

Fuente: The Wall Street Journal
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La UE espera que aumente la concesión de créditos transfronterizos

La UE espera que los ciudadanos que quieran pedir un crédito al consumo, comparen las ofertas de su país con las del resto y opten por la más interesante. Para ello el Parlamento Europeo aprobó hoy(16-01-2008)  una norma que armoniza la regulación de los créditos al consumo. 

La nueva Directiva, que deberá transponerse a los ordenamientos jurídicos nacionales antes de 2010, afecta a préstamos no inmobiliarios de entre 200 y 75.000 euros. Entre otras novedades, impone un método único en toda la Unión Europea para calcular los intereses y cargas que lleva aparejados tales créditos en cada Estado y facilitar así su comparación.

El objetivo es fomentar los préstamos transfronterizos, que sólo suponen actualmente el 1% del total, y mejorar así la competencia entre las entidades crediticias europeas, muy concentradas en sus respectivos mercados nacionales.

Así lo prueba la amplia diferencia entre los intereses medios ofertados en la zona euro, que oscilan entre el 6% en Finlandia y el 12% en Portugal, según el Banco Central Europeo. En España, son del 9,4 por ciento.

La norma fija también reglas comunes sobre la información que debe facilitarse a los interesados antes de suscribir este tipo de créditos y sobre los datos que deben figurar en el contrato. "En la actualidad, intentar comparar los distintos créditos ofertados en el mercado europeo es como intentar comparar peras con manzana", señaló hoy la comisaria europea de Consumo, Meglena Kuneva.

Los créditos al consumo, un recurso empleado por dos de cada tres europeos al comprar un coche, financiar sus vacaciones o pagar su boda, mueven unos 800.000 millones de euros en la Unión Europea y representan de media el 18% de los préstamos comerciales.

La nueva Directiva reconoce el derecho del consumidor a cancelar su crédito mediante su reembolso anticipado. También establece el derecho del banco a pedir una compensación en estos casos.

En principio, ésta dependerá del plazo pendiente en el momento de la cancelación, de manera que si supera el año, el cliente deberá pagar al prestamista una penalización de hasta el 1% de la cantidad reembolsada, y si no lo supera, de hasta el 0,5%.

La última controversia antes del voto de hoy se refería a la posibilidad de que la entidad crediticia considere que la pérdida derivada de una cancelación anticipada supera ese porcentaje y entienda que debe exigir al cliente una compensación mayor.

Fuente: Efe 
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